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Ambicioso, el programa dle construcción de vivieridas del gobierno nacional plantea como objetivo 
terminar 500 mil unidades en seis años. Serán para sectores de bajos recursos, con un costo de 9000 
pesos por vivienda. Aseguran que, a pesar de su magnitud, no se trata de un plan “faraónico”. 


POR LOS BARRIOS 


M Las casas bajas y los chalets son la imagen predominante del barrio, en el límite con Tres de Febrero. 


Ralael Yohai 


VILLA REAL CRECIO AUN EN MEDIO DE LA RECESION 


Un triángulo al margen de la crisis 


13 Por Claudio Zlotnik 


“Escuche vecino, salga a la ve- 
reda. No importa que esté en pi- 
jama o camiseta”, canta Alejan- 
dro del Prado en La murguita de 
Villa Real. “Salgan a la puerta, 
llegó la murguita”, pide en otra 
estrofa. De alguna manera, el 
compositor que en esa canción 
relataba acerca de su adolescen- 
cia en la murga barrial, retrató 
también una de las característi- 
cas de Villa Real: un barrio típi- 
co que no pierde sus tradiciones 
y particularidades a pesar del pa- 
so del tiempo. 

Villa Real se encuentra ubica- 
do en el triángulo formado por 
las avenidas Lope de Vega y Ge- 
neral Paz y la calle Nogoyá, lí- 
mite con el conurbano bonaeren- 
se y vecino de otras zonas, des- 
de el punto de vista del mercado 
inmobiliario similares, como 
Versailles y Villa Devoto. Las ca- 
sas bajas, los dúplex y hasta los 
chalets ganan por enorme mayo- 
ría. En la zona está prohibido le- 
vantar edificios en alto (los po- 
cos que existen fueron construi- 
dos hace un par de décadas), y es 
por eso que la oferta es bien va- 
riada en propiedades bajas, de no 
más de dos pisos. 

Al contrario de lo que durante 
este año ocurrió en otras zonas de 
la Capital, las inmobiliarias del 
barrio admiten que en el *99 con- 
tinuó a buen ritmo el reciclado de 


El reciclado de casas 
antiguas y las nuevas 
construcciones no se 
detuvieron pese a la 
caída del mercado. 
Próximo a Devoto, 
pero con perfil propio. 


los lotes más antiguos, construi- 
dos durante los años 50 y 60, En 
ese sentido, tanto los inversores 
como el público en general apro- 
vechan paracompraresas vivien- 
das viejas para reciclarlas o para 
demolerlas y levantar allínuevos 
dúplex o inmuebles tipo casa 
(PH). Parala gente, ésaes la opor- 
tunidad de adquirir una vivienda 
a un precio accesible (entre 700 
y 900 pesos por cada metro cua- 


drado) para luego reciclarla. En 
cambio, las constructoras suelen 
demoler el viejo edificio. 

La zona más cara dentro de Vi- 
lla Real es la que se encuentra en 
las adyacencias de la plaza Tehe- 
rán (Virgilio, Nazarre, Nogoyá y 
Víctor Hugo). Allí se encuentran 
los chalets más modernos, que 
cuestan entre 90.000 y 350.000 
pesos. Sin embargo, en el resto 
del barrio suelen verse casas de 
tres y cuatro dormitorios, confon- 
do o jardín incluidos. 

Pero, sin dudas, son los PH los 
que más éxito tienen en el barrio: 
cuentan con entre dos y cuatro 
ambientes, y muchos de ellos con 
garaje y terraza. “La actividad fue 
pareja durante todo el año. Re- 
puntó un poco más después de las 
elecciones pero, por las fiestas, 
el mercado se ha estancado. Creo 
que enero y febrero volverán a 
ser buenos meses. Históricamen- 
te fue así”, reseñó a m2 Néstor 
Picone, propietario de lainmobi- 
liaria homónima. 


Cotizaciones en Villa Real 


Viviendas tipo casa. Usados 


VENTAS 

Dos ambientes “$43.000 
a $ 49.000 
$ 52.000 
a $ 60.000 
Cuatro ambientes $ 75.000 
- a$80.000 


Tres ambientes 


ALQUILERES 
Dos ambientes $ 400 


Tres ambientes 


$700 
a $800 


Cuatro ambientes 


Fuente: Inmobiliaria Néstor Picone. 
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El programa de 
construcción de 
viviendas 
económicas, 
impulsado por el 
Ministerio de 
Infraestructura, se 
pondría en marcha de 
inmediato, calculando 
construir 80 mil 
unidades por año. Los 
recursos provendrán 
de créditos externos, 
el Gobierno 
subsidiará tasas y 
cederá terrenos 
fiscales. Los futuros 
habitantes aportarán 


su mano de obra. 


EN SEIS AÑOS 


148 Por Miguel Angel Fuks 


“En un país que tiene el 65 por 
ciento de la población con proble- 
mas de agua potable y saneamien- 
to y un déficit de 3,2 millones de 
viviendas, según dicen algunos, 
hay que imaginar mecanismos de 
solución distintos a los del pasa- 
do.” Semejante diagnóstico fue 
trazado por José Luis Machinea en 
el Centro Argentino de Ingenieros, 


EL ESTADO, DISPUESTO A ASUMIR UN NUEVG 


La falta de una política int 


1 Por M. A. F. 


El Centro Experimental de la Vi- 
vienda Económica, de Córdoba, 
aporta iniciativas para resolver el 
déficit habitacional de la gente de 
escasos recursos y marginal. Des- 
de hace más de tres décadas impul- 
sa proyectos de ayuda mutua, es- 
fuerzo propio y mixto, contribuyen- 
do a la formación de organizacio- 
nes no gubernamentales y coopera- 
tivas; el desarrollo y la transferen- 
cia de metodologías y tecnologías, 
y acciones de promoción y apoyo 
financiero de instituciones del país 
y el exterior. 

“Contamos con numerosos em- 
prendimientos, organismos, grupos 
y funciones de gran riqueza organi- 
zativa, técnica y social en el campo 
del hábitat popular”, recordó a m2 
el arquitecto Horacio Berretta, di- 
rector del CEVE. Sin embargo, ad- 
mitió que no forman una “política 
integradora estable”, como conse- 


[[Bialto s.af 


cuencia de “una imprescindible y 
franca participación del Estado”. 
Incluso planteó que sería acertado 
que asumiera su rol de apoyo, in- 
centivo y ampliación de las expe- 
riencias encaradas, pero “sin aban- 
donar todo en la irracional y pícara 
mano del mercado rol, aplicando la 
idea de privatización no sólo como 
traspaso de empresas estatales de- 
ficitarias sino como apoyo a todo 
emprendimiento organizado y soli- 
dario de la población”. 

La propuesta alternativa de vi- 
vienda, trabajo y desarrollo social 
para la emergencia de las inunda- 
ciones en el Litoral permitió reali- 
zar 295 viviendas en General Ve- 
dia(Chaco), Goya (Corrientes), Pa- 
ranacito (Entre Ríos) y Reconquis- 
ta, Romang y Alejandra (Santa Fe). 
Permitió producir prácticamente 
una casa por día desde octubre del 
año pasado y Berretta espera que en 
el 2000 puedan ejecutarse 115 más. 

“Genera trabajo remunerado; 
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POR LOS BARRIOS 


M Las casas bajas y los chalets son la imagen predominante del barrio, en el límite con Tres de Febrero. 


VILLA REAL CRECIO AUN EN MEDIO DE LA RECESION 


Un triángulo al margen de la crisis 


lg Por Claudio Zlotnik 


“Escuche vecino, salga a la ve- 
reda. No importa que esté en pi- 
jama o camiseta”, canta Alejan- 
dro del Prado en La murguita de 
Villa Real. “Salgan a la puerta, 
llegó la murguita”, pide en otra 
estrofa. De alguna manera, el 
compositor que en esa canción 
relataba acerca de su adolescen- 
cia en la murga barrial, retrató 
también una de las característi- 
cas de Villa Real: un barrio típi- 
co que no pierde sus tradiciones 
y particularidades a pesar del pa- 
so del tiempo. 

Villa Real se encuentra ubica- 
do en el triángulo formado por 
las avenidas Lope de Vega y Ge- 
neral Paz y la calle Nogoyá, lí- 
mite con el conurbano bonaeren- 
se y vecino de otras zonas, des- 
de el punto de vista del mercado 
inmobiliario similares, como 
Versailles y Villa Devoto. Lasca- 
sas bajas, los dúplex y hasta los 
chalets ganan por enorme mayo- 
ría. En la zona está prohibido le- 
vantar edificios en alto (los po- 
cos que existen fueron construi- 
dos hace un par de décadas), y es 
por eso que la oferta es bien va- 
nada en propiedades bajas, de no 
más de dos pisos 

Al contrario de lo que durante 
este año ocurrió en otras zonas de 
la Capital, las inmobiliarias del 
barrio admiten que en el '99 con- 
tinuó a buen ritmo el reciclado de 


El reciclado de casas 
antiguas y las nuevas 
construcciones no se 
detuvieron pese a la 
caída del mercado. 
Próximo a Devoto, 
pero con perfil propio. 


los lotes más antiguos, construi- 
dos durante los años 50 y 60. En 
ese sentido, tanto los inversores 
como el público en general apro- 
vechan paracompraresas vivien- 
das viejas para reciclarlas o para 
demolerlas y levantar allínuevos 
dúplex o inmuebles tipo casa 
(PH). Para la gente, ésaes la opor- 
tunidad de adquirir una vivienda 
a un precio accesible (entre 700 
y 900 pesos por cada metro cua- 


drado) para luego reciclarla. En 
cambio, las constructoras suelen 
demoler el viejo edificio. 

La zona más cara dentro de Vi- 
lla Real es la que se encuentra en 
las adyacencias de la plaza Tehe- 
rán (Virgilio, Nazarre, Nogoyá y 
Víctor Hugo). Allí se encuentran 
los chalets más modernos, que 
cuestan entre 90.000 y 350.000 
pesos. Sin embargo, en el resto 
del barrio suelen verse casas de 
tres y cuatro dormitorios, con fon- 
do o jardín incluidos. 

Pero, sin dudas, son los PH los 
que más éxito tienen en el barrio: 
cuentan con entre dos y cuatro 
ambientes, y muchos de elloscon 
garaje y terraza. “La actividad fue 
pareja durante todo el año. Re- 
puntó un poco más después de las 
elecciones pero, por las fiestas, 
el mercado se ha estancado. Creo 
que enero y febrero volverán a 
ser buenos meses. Históricamen- 
te fue asf”, reseñó a m2 Néstor 
Picone, propietario de lainmobi- 
liaria homónima. 


Cotizaciones en Villa Real 


Viviendas tipo ca: 


VENTAS 
Dos ambientes $ 43.000 
Tres ambientes 


Cuatro ambientes $75. 
a $80.000 


ESTO 


ALQUILERES 
Dos ambientes 


Tres ambientes 


Cuatro ambientes 


$700 
$ 


Fuente: Inmobiliaria Néstor Picone. 
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VIVIENDAS 


El programa de 
construcción de 
viviendas 
económicas, 
impulsado por el 
Ministerio de 
Infraestructura, se 
pondría en marcha de 
inmediato, calculando 
construir 80 mil 
unidades por año. Los 
recursos provendrán 
de créditos externos, 
el Gobierno 
subsidiará tasas y 
cederá terrenos 
fiscales. Los futuros 
habitantes aportarán 


su mano de obra. 


SARA 


EN-SEIS AÑOS HARIAN 500.000 VIVIENDAS PARA FAMILIAS DE ESCASOS RECURSOS 


Un plan ambicioso que promete no ser faraónico 


“En un país que tiene el 65 por 
ciento de la población con proble- 
mas de agua potable y saneamien- 
to y un déficit de 3,2 millones de 
viviendas, según dicen algunos, 
hay que imaginar mecanismos de 
solución distintos a los del pasa- 
do.” Semejante diagnóstico fue 
trazado por José Luis Machinea en 
el Centro Argentino de Ingenieros, 


el 2 de agosto del año pasado, don- 
de lo presentaron como “el econo- 
mista con mejores posibilidades 
frente alas perspectivas de un cam- 
bio de signo político en la conduc- 
ción de la Argentina”. Entonces 
también se refirió a las desventa- 
jas del Fondo Nacional de la Vi- 
vienda, como no cobrarse alos be- 
neficiados y tratarse de realizacio- 
nes “muy caras, para decirlo sua- 
vemente”. Por eso sugirió que el 


EL ESTADO, DISPUESTO A ASUMIR UN NUEVO ROL 


La falta de una política integradora 


Por M. A. F. 


El Centro Experimental de la Vi- 
vienda Económica, de Córdoba, 
aporta iniciativas para resolver el 
déficit habitacional de la gente de 
escasos recursos y marginal. Des- 
de hace más de tres décadas impul- 
sa proyectos de ayuda mutua, es- 
fuerzo propio y mixto, contribuyen- 
do a la formación de organizacio- 
nes no gubernamentales y coopera- 
tivas; el desarrollo y la transferen- 
cia de metodologías y tecnologías, 
y acciones de promoción y apoyo 
financiero de instituciones del país 
y el exterior. 

“Contamos con numerosos em- 
prendimientos, organismos, grupos 
y funciones de gran riqueza organi- 
zativa, técnica y social en el campo 
del hábitat popular”, recordó a m2 
el arquitecto Horacio Berretta, di- 
rector del CEVE, Sin embargo, ad- 
mitió que no forman una “política 
integradora estable”, como conse- 


cuencia de “una imprescindible y 
franca participación del Estado”. 
Incluso planteó que sería acertado 
que asumiera su rol de apoyo, in- 
centivo y ampliación de las expe- 
riencias encaradas, pero “sin aban- 
donar todo en la irracional y pícara 
mano del mercado rol, aplicando la 
idea de privatización no sólo como 
traspaso de empresas estatales de- 
ficitarias sino como apoyo a todo 
emprendimiento organizado y soli- 
dario de la población”. 

La propuesta alternativa de vi- 
vienda, trabajo y desarrollo social 
para la emergencia de las inunda- 
ciones en el Litoral permitió reali- 
zar 295 viviendas en General Ve- 
dia(Chaco), Goya(Corrientes), Pa- 
ranacito (Entre Ríos) y Reconquis- 
ta, Romang y Alejandra (Santa Fe). 
Permitió producir prácticamente 
una casa por día desde octubre del 
año pasado y Berretta espera que en 
el 2000 puedan ejecutarse 115 más. 

“Genera trabajo remunerado; 


[[Rialto sa 


permite la capacitación y la ayuda 
mutua; el fortalecimiento y la con- 
solidación de quince micro y peque- 
nas empresas; el asesoramiento a 
seis municipios en aspectos organi- 
zacionales y de formación de recur- 
sos humanos, y la implementación 
de programas que contemplan el de- 
sarrollo social”, aseveró el entrevis- 
tado. 

Destacó, asimismo, que las ide- 
as fueron aprobadas por las enton- 
ces secretarías de Desarrollo Social 
y de Ciencia y Tecnología y se re- 
alizaron en cada lugar a través de 
gestiones acordadas con las comu- 
nidades, los municipios, el Plan 
Trabajar (del Ministerio de Traba- 
jo y Seguridad Social), ONGs y mi- 
cropymes. 

El costo de las viviendas de 40 
metros cuadrados, sin detalles de 
terminación, llegó a 8005 pesos y 
estuvo integrado por los rubros de 
Kits de estructura, 1995; materiales, 
3200 y mano de obra, 2850. 


sector público no se metiera mu- 
cho y subsidiara de acuerdo con el 
nivel de ingresos de cada persona. 

Cuando la alianza UCR-Frepa- 
so difundió su programa de gobier- 
no 1999/2003 —el 25 de mayo úl- 
timo—, prometió estimular la cons- 
trucción de viviendas, introducien- 
do incentivos para inversores ins- 
titucionales, impulsando la parti- 
cipación de pequeñas y medianas 
empresas; eliminando costos de 
transacción; abaratando el crédito 
y creando alternativas de cofinan- 
ciación. Antes de las elecciones del 
24 de octubre, el Frepaso denun- 
ció que en la provincia de Buenos 
Aires se pagaba hasta tres veces 
más quelos precios de mercado por 
casas de planes sociales, favore- 
ciendo así a determinadas empre- 
sas privadas y haciendo uso inde- 
bido del Fonavi. 

Mientras el gobierno menemista 
podaba las partidas correspondien- 
tes a dicho fondo en el proyecto de 
presupuesto nacional para el 2000, 
la Unión Obrera de la Construcción 
lo defendió por interpretar que eso 
afectaría la ejecución de 70.000 uni- 
dades y provocaría la pérdida de 
más de 100.000 puestos de trabajo. 

Antes de asumir la cartera de In- 
fraestructura y Vivienda, Nicolás 
Gallo se animó a pronosticar que 
en los primeros seis meses de su 
gestión pondrá en marcha un plan 
para hacer 500.000 viviendas des- 
tinadas a familias de bajos recur- 
sos, que involucrará a las provin- 
cias, los municipios y la Nación, a 
su vez aportantes de terrenos fisca- 
les. “No se trata de un plan faraó- 
nico porque se construirán 80.000 
al año, aproximadamente, a 9000 


gran venta 


pesos cada una, frente a las 70.000 
concretadas por .-el Fonavi, a 
30.000”, argumentó Gallo. 

El gobierno está dispuesto a 
afrontar una inversión de 12.000 
millones de pesos a lo largo de su 
gestión de cuatro años, con recur- 
sos del Fonavi y préstamos inter- 
nacionales de largo plazo, explicó 
a m2 el ingeniero Norberto Pazos, 
subsecretario de Vivienda y Desa- 
rrollo Urbano. Subsidiará el $0 por 


Inversión: El 
gobierno está dispuesto 
a afrontar una inversión 
de 12.000 millones 

de pesos a lo largo 

de su gestión 

de cuatro años. 


ciento de las tasas de interés de los 
préstamos y parece estar dispuesto 
a ayudar incluso a quienes no ten- 
gan posibilidades de acceso al sis- 
tema financiero, siempre y cuando 
no posean casa propia. Hasta pro- 
veería los elementos necesarios a 
la gente necesitada, que aportará su 
mano de obra. Organizaciones no 
gubernamentales supervisarán las 
obras; controlarán que las compras 
se hagan de manera eficiente y, por 
supuesto, no descuidarán los pre- 
cios, y evaluarán que los deman- 
dantes sean de escasos recursos. 
Pazos cursó posgrados en prefa- 
bricación y técnicas de construc- 
ción y se desempeñó como gerente 
de promoción social urbana de la 


Comisión Municipal de la Vivien- 
da y en programas de vivienda so- 
cial en el Ministerio de Bienestar 
Social. Tuvo a su cargo, asimismo, 
el programa de relocalizaciones de 
Yacyretá para 4500 familias y diri- 
gió la Fundación Monte Chingolo, 
donde se urbanizaron 14 hectáreas 
e hicieron 140 casas. 

Antes de proporcionar mayores 
detalles, prefiere completar duran- 
te las próximas semanas una eva- 


luación de lo ejecutado en distintas 
áreas gubernamentales y reunirse 
con los sectores interesados en par- 
ticipar de la nueva etapa, Rescató 
el concepto de “vivienda popular”, 
tan distante del aplicado por años 
en la Argentina y lo que puede lle- 
gar a representar como factor de 
ocupación para la gente que no en- 
cuentra otras alternativas laborales 
y aspira a tener “casa propia”. 


Innovaciones en grifería 


El desarrollo del 
monocomando en la 
grifería ha generado 
un mercado competi- 
tivo que obliga a la 
evolución permanen- 
te de las empresas del 
sector. FV, dando 
respuesta a laexigen- 
cia, desarrolló la nue- 
va línea Eclipse, en la 
que se destaca el di- 
seño ergonométrico 
desu manija, que per- 
mite un manejo có- 
modo y suave del jue- 
go. La línea se en- 
cuentra disponible en 
acabados Cromo, 
Cromo-Oro, Blanco- 
Cromo y  Blanco- | 
Oro, para que cada 
uno encuentre la be- 
lleza que combina 
con su baño. 
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VIVIENDAS 


Rafael Yohai 


el Yohal 


ARIAN 500.000 VIVIENDAS PARA FAMILIAS DE ESCASOS RECURSOS 


imbicioso que promete no ser faraónico 


12 de agosto del año pasado, don- 
le lo presentaron como “el econo- 
nista con mejores posibilidades 
rente alas perspectivas de un cam- 
io de signo político en la conduc- 
ión de la Argentina”. Entonces 
ambién se refirió a las desventa- 
as del Fondo Nacional de la Vi- 
ienda, como no cobrarse a los be- 
eficiados y tratarse de realizacio- 
es “muy caras, para decirlo sua- 
emente”, Por eso sugirió que el 


) ROL 


gradora 


ermite la capacitación y la ayuda 
mutua; el fortalecimiento y la con- 
olidación de quince micro y peque- 
as empresas; el asesoramiento a 
eis municipios en aspectos organi- 
acionales y de formación de recur- 
os humanos, y la implementación 
e programas que contemplan el de- 
arrollo social”, aseveró el entrevis- 
ado. 

Destacó, asimismo, que las ide- 
s fueron aprobadas por las enton- 
es secretarías de Desarrollo Social 
de Ciencia y Tecnología y se re- 
lizaron en cada lugar a través de 
estiones acordadas con las comu- 
idades, los municipios, el Plan 
rabajar (del Ministerio de Traba- 
> y Seguridad Social), ONGs y mi- 
ropymes. 

El costo de las viviendas de 40 
netros cuadrados, sin detalles de 
orminación, llegó a 8005 pesos y 
stuvo integrado por los rubros de 
its de estructura, 1995; materiales, 
200 y mano de obra, 2850. 


we 


sector público no se metiera mu- 
cho y subsidiara de acuerdo con el 
nivel de ingresos de cada persona. 

Cuando la alianza UCR-Frepa- 
so difundió su programa de gobier- 
no 1999/2003 —el 25 de mayo úl- 
timo—, prometió estimular la cons- 
trucción de viviendas, introducien- 
do incentivos para inversores ins- 
titucionales, impulsando la parti- 
cipación de pequeñas y medianas 
empresas; eliminando costos de 
transacción; abaratando el crédito 
y creando alternativas de cofinan- 
ciación. Antes de las elecciones del 
24 de octubre, el Frepaso denun- 
ció que en la provincia de Buenos 
Aires se pagaba hasta tres veces 
más que los precios de mercado por 
casas de planes sociales, favore- 
ciendo así a determinadas empre- 
sas privadas y haciendo uso inde- 
bido del Fonavi. 

Mientras el gobierno menemista 
podaba las partidas correspondien- 
tes a dicho fondo en el proyecto de 
presupuesto nacional para el 2000, 
la Unión Obrera de la Construcción 
lo defendió por interpretar que eso 
afectaríala ejecución de 70.000 uni- 
dades y provocaría la pérdida de 
más de 100.000 puestos de trabajo. 

Antes de asumir la cartera de In- 
fraestructura y Vivienda, Nicolás 
Gallo se animó a pronosticar que 
en los primeros seis meses de su 
gestión pondrá en marcha un plan 
para hacer 500.000 viviendas des- 
tinadas a familias de bajos recur- 
sos, que involucrará a las provin- 
cias, los municipios y la Nación, a 
su vez aportantes de terrenos fisca- 
les. “No se trata de un plan faraó- 
nico porque se construirán 80.000 
al año, aproximadamente, a 9000 
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pesos cada una, frente a las 70.000 
concretadas por .el Fonavi, a 
30.000”, argumentó Gallo. 

El gobierno está dispuesto a 
afrontar una inversión de 12.000 
millones de pesos a lo largo de su 
gestión de cuatro años, con recur- 
sos del Fonavi y préstamos inter- 
nacionales de largo plazo, explicó 
a m2 el ingeniero Norberto Pazos, 
subsecretario de Vivienda y Desa- 
rrollo Urbano. Subsidiará el 50 por 


Inversión: El 
gobierno está dispuesto 
a afrontar una inversión 
de 12.000 millones 

de pesos a lo largo 

de su gestión 

de cuatro años. 


ciento de las tasas de interés de los 
préstamos y parece estar dispuesto 
a ayudar incluso a quienes no ten- 
gan posibilidades de acceso al sis- 
tema financiero, siempre y cuando 
no posean casa propia. Hasta pro- 
veería los elementos necesarios a 
la gente necesitada, que aportará su 
mano: de obra. Organizaciones no 
gubernamentales supervisarán las 
obras: controlarán que las compras 
se hagan de manera eficiente y, por 
supuesto, no descuidarán los pre- 
cios, y evaluarán que los deman- 
dantes sean de escasos recursos. 
Pazos cursó posgrados en prefa- 
bricación y técnicas de construc- 
ción y se desempeñó como gerente 
de promoción social urbana de la 


Comisión Municipal de la Vivien- 
da y en programas de vivienda so- 
cial en el Ministerio de Bienestar 
Social. Tuvo a su cargo, asimismo, 
el programa de relocalizaciones de 
Yacyretá para 4500 familias y diri- 
gió la Fundación Monte Chingolo, 
donde se urbanizaron 14 hectáreas 
e hicieron 140 casas. 

Antes de proporcionar mayores 
detalles, prefiere completar duran- 
te las próximas semanas una eva- 
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Innovaciones en grifería 


luación de lo ejecutado en distintas 
áreas gubernamentales y reunirse 
con los sectores interesados en par- 
ticipar de la nueva etapa. Rescató 
el concepto de “vivienda popular”, 
tan distante del aplicado por años 
en la Argentina y lo que puede lle- 
gar a representar como factor de 
ocupación para la gente que no en- 
cuentra otras alternativas laborales 
y aspira a tener “casa propia”. 


El desarrollo del 
monocomando en la 
grifería ha generado 
un mercado competi- 
tivo que obliga a la 
evolución permanen- 
te de las empresas del 
sector. FV, dando 
respuesta ala exigen- 
cia, desarrolló lanue- 
va línea Eclipse, en la 
que se destaca el di- 
seño ergonométrico 
de su manija, que per- 
mite un manejo có- 
modo y suave del jue- 
go. La línea se en- 
cuentra disponible en 
acabados Cromo, 
Cromo-Oro, Blanco- 
Cromo y  Blanco- 
Oro, para que cada 
uno encuentre la be- 
lleza que combina 
con su baño. 
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Actividad 


Laactividad de la construcción 
cayó el mes pasado un 0,3 por 
ciento respecto de noviembre del 
año anterior, según el Instituto 
Nacional de Estadística y Censos 
(Indec). El documento indica que 
en el acumulado de los once pri- 
meros meses de este año se ob- 
serva una baja de la actividad del 
6,5 por ciento, comparando con 
igual período del año anterior. En 
la serie con estacionalidad, el tra- 
bajo muestra por cuarto mes con- 
secutivo una variante positiva 
con respecto del mes anterior. En 
el análisis de las ventas de insu- 
mos para el sector, comparando 
noviembre de este año conel mis- 
* mo mes de 1998, se observan au- 

mentos en asfalto (10,2 por cien- 
to), pisos y revestimientos cerá- 
micos (1 por ciento), cemento 
Portland (0,9 por ciento) y pintu- 
ras para la construcción (0,4 por 
ciento). En tanto, las bajas se re- 
gistraron en hierro redondo para 
hormigón (13 por ciento) y ladri- 
llos huecos (6 por ciento). En la 
encuesta que mide las expectati- 
vas para diciembre de las firmas 
consultadas, el 51,3 por ciento 
considera que el nivel de activi- 
dad no cambiará con respecto de 
noviembre, el 39,7 por ciento 
cree que disminuirá y apenas el 
9 por ciento sostiene que aumen- 
tará. 


Consorcios 


Un nuevo sitio se ha abierto en 
Internet especializado en la acti- 
vidad de los consorcios. “Con- 
| sorcios-online” es el primer sitio 
creado para expresar y asistir a 
las necesidades e intereses de to- 
dos los protagonistas relaciona- 
dos con las actividades del sec- 
tor: copropietarios, consejos de 
administración, administrado- 
res, entidades y proveedores, 
prestadores de servicios y aseso- 
res profesionales. Puede visitar- 
se en: www.consorcios-onli- 
ne.com.ar 


Vitrales 


Hasta el 31 de diciembre per- 
manecerá abierta la muestra de 
vitrales de Débora Gurman y 
Cynthia Gosso en Artenativo, 
Corrientes 2052, 1? izquierda, de 
martes a sábados entre las 15.30 
y las 20 horas. 


PROPUESTA PARA PROFESIONALIZAR EL TRABAJO DE LOS BROKERS 


El debate inmobiliario pendiente 


mg Por Angel Carlos Dimeo * 


Años atrás, decíamos y era el de- 
seo de muchos, que el 2000 encon- 
traría a los inmobiliarios profesio- 
nalizados y unidos. Mirando el al- 
manaque, o digamos mejor, el re- 
loj, ambos parecen negar ya la po- 
sibilidad de conseguirlo. Esto, si 
pensamos enel 1” de enero de 2000, 
pero nada nos impide tratar de lo- 
erarlo para el 2 de enero, o febre- 
ro, o junio. Y en todo caso, alcan- 
zarlo en el 2001. No estaría del to- 
do mal. 

El intento va contando cada vez 
con más adeptos. Son muchos los 
que trabajan para conseguirlo. Des- 
delos Colegios de Martilleros, des- 
de la Cámara Inmobiliaria y aun 
desde lo individual, distintas y va- 
riadas, las propuestas van surgien- 
do. Para sumar, no para dividir. 
Junto a ellos, uno más, confieso es- 
tar desde hace muchos años empe- 
cinado en la unión, la jerarquiza- 
ción y, por sobre todo, tratando de 
aportar y apoyando cualquier in- 
tento tendiente a profesionalizar 
nuestro trabajo. 

Precisamente y en cuanto al 
aporte de ideas se refiere, me im- 
pongo la tarea de sugerir a las ins- 
tituciones representativas de la ac- 
tividad, la importancia y posibili- 
dad de una amplia convocatoria.a 
Jornadas de reflexión, para definir 
en ellas el rol principal de nuestra 
actividad. Podría anticipar desde 
ya, algunos de mis puntos de vista, 
sobre los cuales estoy dispuesto a 
debatir con humildad y a la espera 
de enriquecer mis conocimientos 
con otros, seguramente lúcidos e 
inteligentes. 

Juntos no es lo mismo que mez- 


- clados, Un buen punto de partida 


en la tan buscada unificación sería 
analizar si existen diferencias no- 
torias en la interpretación del rol 
que debe cumplir un inmobiliario. 
De haberlas, no deberían aceptar- 
se, en la medida que cambiaran la 
verdadera esencia, el sentido prin- 
cipal de la profesión. No seré yo 
quien se arrogue la certeza sobre 
cuál es el fin primero, o razón de 
ser, de la actividad, pero sí reitero, 
por urgente y necesaria, la convo- 
catoria y posterior realización de 
Jornadas Nacionales Intensivas de 
Reflexión Inmobiliaria. 

Sería falsa modestia de mi parte 
y hasta me sentiría hipócrita, si ne- 
gara que tengo opinión formada al 
respecto. Además, reconozco ha- 


El autor lanza una convocatoria a los operadores inmobiliarios 
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Ml Angel Dimeo, de la Cámara Inmobiliaria Argentina. “Juntos no es lo mismo que mezclados”. 


Roles: El rol del 
corredor inmobiliario 
deberá definirse dentro 
de la comunidad donde 
se desarrolla, sin olvidar 
el fin solidario para el 
cual es convocado. 


ber convertido algún pensamiento 
en ideal y la suma de ellos, en prin- 
cipios inquebrantables. que me se- 
ñalan el camino a transitar, 

El rol del corredor inmobiliario 
deberá definirse dentro de lacomu- 
nidad donde se desarrolla, sin olvi- 
dar el fin solidario para el cual es 
convocado. Toda vez probado y 
con garantías sobre su eficiencia, 
nuestro trabajo, si bien nadie lo pre- 
tende imprescindible, será por lo 
menos valorado en su responsabi- 
lidad. Apoyo toda idea, manifesta- 
ción o postura, que aporte al per- 
feccionamiento. Todo aquello que 


signifique el encuadre dentro de 
normas legales más precisas y aun 
las que controlen el buen desempe- 
ño de la profesión. 

Como medida inmediata, deberí- 
amos autorregular el control de la 
mala praxis, priorizando la difusión 
de normas prácticas y sencillas, que 
adviertan y ayuden al público a pre- 
venir la misma. Estas “alertas”, da- 
das por nosotros mismos, lejos de 
perjudicarnos, nos pondrían en lu- 
gar de privilegio frente a los inex- 
pertos, advenedizos y aun más, en 
la vereda opuesta por la que transi- 
tan los inescrupulosos. Junto a esto, 
la difusión urgente de un Código de 
Etica, mayoritariamente aprobado y 
aceptado por los sectores represen- 
tativos de la actividad y con la obli- 
gatoriedad de su cumplimiento. 

Insisto en que se incluya en todo 
debate, el análisis profundo de 
nuestras tareas, para enumerar ta- 
xativamente cuáles son los rubros 
precisos y permitidos. Definamos 


discutir su rol profesional y las normas legales vigentes. 


si dentro de nuestra profesión pue- 
den seguir conviviendo tareas dis- 
pares. De encontrarlas, sugiero que 
las señalemos, en una diferencia- 
ción explícita. 

Al hacerlo, lograríamos una re- 
presentación clara y comprensible 
frente a la comunidad, a la vez que 
podremos ejercer con más fuerza y 
cohesión, la representatividad del 
sector. Para concluir y a modo de 
premisa: espero que en el 2000, 
abrir una inmobiliaria no sea lo 
mismo que abrir un kiosco. 


Nota aclaratoria: Los conceptos 
vertidos son personales y no invo- 
lucran el pensamiento de institu- 
ciones o empresas a las que el au- 
tor pertenece. 


* Socio Gerente Dimeo € Gon- 
zález SRL, socio fundador de la 
Cámara Inmobiliaria Argentina, 
actual titular de la Secretaría de 
Medios de la entidad. 
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